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Zur Verstärkung unseres Sensorik Sales 
Teams suchen wir im dynamisch wachsenden 
Hightech Umfeld der Axetris Microsystems 
eine/n erfahrene/n  

Als Verantwortliche/r für den Vertrieb von 
unseren state-of-the-art MEMS Gas Sensorik 
Produkten in den Vertriebsgebieten Deutsch-
land und International sind Sie direkt dem Leiter 
Verkauf & Marketing Axetris unterstellt. Sie 
wissen Kunden und Vertriebspartner zu ge-
winnen und für unsere Produkte zu begeistern 
und werden als kompetenter Ansprechpartner in 
kaufmännischen und technischen Fragen ge-
schätzt. Sie sind für den Aufbau und anschlies-
send für die Betreuung eines Vertriebsnetzes in 
ihren Vertriebsregionen verantwortlich und 
pflegen auch den direkten Kundenkontakt mit 
OEM- sowie mit Schlüsselkunden. Messe-
organisation und Teilnahme gehören ebenso zu 
ihren Aufgaben wie auch die enge Zusammen-
arbeit mit unseren Produkt Managern. Ihre 
Reisetätigkeit beträgt bis zu 40%.  

Sales Manager Sensorik 

Sie besitzen mehrjährige Verkaufserfahrung im 
internationalen Umfeld von Hightech Sensorik 
Produkten sowie in der Abwicklung von OEM- 
Geschäften. Sie haben eine technische Aus-
bildung in Elektronik, Mess- und Regeltechnik 
oder ähnlich, idealerweise mit betriebs-
wirtschaftlicher Zusatzausbildung. Mit Kunden 
extern als auch mit internen Ansprechpartnern 
kommunizieren Sie souverän. Deutsch ist ihre 
Muttersprache und Sie verfügen über sehr gute 
Englisch Kenntnisse in Wort und Schrift. 
Ausserdem sind Sie mit der üblichen Microsoft 
Software sowie CRM Software Anwendungen 
gut vertraut. 

Auf Ihre Bewerbungsunterlagen freut sich:  
Frau Karin Eder, Human Resources 
Leister Process Technologies,  
Galileo-Strasse 10, 6056 Kägiswil  
oder per e-Mail: karin.eder@leister.com 
Sie erfahren mehr über uns auf: 
www.leister.com/axetris 


